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 BAB I 

PENDAHULUAN 

 

A. Ide Bisnis dan Kelayakan Usaha 

Salah satu ruang bisnis sepeda motor gede yang saat ini lagi berkembang adalah 

penyediaan sparepart dan accessories bagi motor dengan brand Harley Davidson dan 

motor gede lainnya. Bisnis penyediaan sparepart dan accessories motor gede ini dapat 

dikatakan sebagai bisnis yang tidak pernah mati karena kebutuhan akan sparepart dan 

accessories ini menjadi salah satu kebutuhan primer bagi pemilik kendaraan Harley 

Davidson dan motor gede merek lainnya dimana pemilik Harley Davidson dan motor 

gede lainnya pasti membutuhkan sparepart dan accessories untuk mengubah tampilan 

motor mereka dan menunjang penggunaan sepede motor gede. Munculnya usaha 

penyediaan sparepart dan accessories diiringi perkembangan zaman yang modern. Di 

kalangan pemilik Harley Davidson muncul tren memodifikasi dan menambahkan 

beberapa komponen baik sparepart dan accessories untuk mengubah tampilan motor 

mereka menjadi lebih unik dan berkelas. Selain itu dikarenakan beberapa sparepart 

dan accessories dapat digunakan pada motor gede lainnya, maka usaha ini juga 

memperhatikan konsumen yang memiliki motor gede lainnya tetapi fokus utama ialah 

Harley Davidson. Ini membuktikan bahwa bisnis ini tak pernah surut dan akan terus 

berkembang di masa mendatang. 

Gaya hidup masyarakat saat ini, khususnya dalam otomotif , lebih tertarik untuk 

mengutamakan kualitas ketimbang harga. Dahulu sebelum toko sparepart dan 

accessories khusus Harley Davidson muncul, usaha sejenis yang sudah berjalan ialah 

memproduksi sendiri komponen yang dibutuhkan. Dari segi harga, produk menawarkan 
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harga yang relatif murah, namun dengan kualitas rendah. Pada zaman ini, masyarakat 

lebih mencari komponen yang berkualitas tinggi dan dibuat oleh pabrikan atau disebut 

dengan produk aftermarket sekalipun sparepart dan accessories aftermarket 

menawarkan harga yang lebih tinggi. Ini menunjukkan bahwa perhatian atau daya tarik 

pemilik Harley Davidson mulai beralih yang tadinya cenderung memperhatikan harga, 

sekarang cenderung memperhatikan kualitas.  

Ide pembuatan bisnis ini dilatar belakangi juga oleh perkembangan gaya hidup 

masyarakat yang kini sangat tertarik dengan tren memodifikasi Harley Davidson 

dengan sparepart dan accessories aftermarket yang sangat bergaya dan maraknya suara 

ketertarikan masyarakat itu terlihat dari kalangan pria. Hal ini juga diimbangi dengan 

trend peningkatan penjualan, peredaran dan kepemilikan Harley Davidson setiap tahun 

yang dapat dilihat pada Tabel 1.1 

Tabel 1.1 

Jumlah Unit Harley Davidson di Indonesia Tahun 2010-2015 

    

Tahun Jumlah Unit Persentase Kenaikan Jumlah Kenaikan 

2010 7980  2,90% 225  

2011 8345  4,57% 365  

2012 9120  9,29% 775  

2013 10116  10,92% 996  

2014 10816  6,92% 700  

2015 11554  6,82% 738  

Sumber : m.konten.co.id, news.okezone.com, otomotif.bisnis.com, otosia.com 2016 

Dari Tabel 1.1 di atas dapat kita lihat terjadi peningkatan penjualan Harley 

Davidson setiap tahunnya yang diiringi dengan jumlah kepemilikan Harley Davidson 

yang puncak kenaikan penjualan Harley Davidson yakni 2013 dengan kenaikan 

penjualan 996 unit yang mengakibatkan jumlah unit Harley Davidson yang ada di 

Indonesia pada tahun itu menjadi 10.116. Pada tahun 2015 pun jumlah unit yang ada di 
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Indonesia menjadi 11.554 unit. Penulis yakin bahwa kenaikan unit Harley Davidson ini 

berbanding lurus dengan kepemilikan Harley Davidson.  

Terdapat salah satu kekurangan pada setiap toko sparepart dan accessories 

aftermarket yang sudah beroperasi di Indonesia. Kekurangan itu ialah pelayanan 

customer di mana konsumen seharusnya dapat memiliki spesifikasi motor dan 

perbandingan performa yang dimiliki setelah menggunakan sparepart dan accessories 

aftermarket. Hal ini menjadi kebutuhan bagi konsumen yang ingin membandingkan 

hasil perubahan ataupun penggunaan sparepart dan accessories aftermarket untuk 

mengetahui komponen apa yang selanjutnya dibutuhkan atau sudah cukup.  

Karena trend yang dijelaskan di atas maka penulis mengemukakan ide untuk 

membuat bisnis sparepart dan accessories aftermarket dengan layanan fotografi dan 

didukung dengan sistem database, dan perawatan berkala untuk para pelanggan setia . 

Penulis memberi nama perusahaan sparepart dan accessories aftermarket ini dengan 

nama Sidi Part Supply. 

Sidi Part Supply merupakan toko sparepart dan accessories  Harley Davidson 

yang dilengkapi dengan layanan fotografi untuk Harley Davidson yang sudah 

menggunakan produk-produk dari Sidi Part Supply . Hasil dari foto tersebut akan 

disimpan dalam sebuah database online  dan dikirimkan kepada pemilik Harley 

Davidson tersebut. Selain itu, Sidi Part Supply juga akan memberikan pelayanan purna 

jual yakni perawatan oleh para ahli baik dari mesin maupun modifikasi tampilan Harley 

Davidson tersebut, sehingga pelanggan dapat berkonsultasi mengenai kondisi motor 

gede dan kebutuhan komponen yang akan menambah peforma dan meningkatkan 

penampilan sepeda motor. Pendirian Sidi Part Supply ini juga dilatarbelakangi oleh 
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kecintaan penulis terhadap modifikasi Harley Davidson menjadi kendaraan yang 

prestige dan memiliki tampilan yang berbeda.  

Sidi Part Supply juga menyediakan produk-produk perawatan motor gede. 

Produk-produk yang akan dijual seperti wax, clay, silicone glaze, penghitam ban, 

chrome polish dsb. Tidak dapat dipungkiri bahwa perawatan body agar terlihat 

mengkilat juga merupakan salah satu kebutuhan primer pengguna Harley Davidson 

 

B. Tujuan dan Bidang Usaha 

Sidi Part Supply adalah sebuah unit usaha yang bergerak di bidang sparepart 

dan accessories aftermarket motor gede.Sidi Part Supply menawarkan sparepart dan 

accessories motor gede dengan kualitas tinggi dan berfokus kepada Harley Davidson. 

Produk yang dapat digunakan di Harley Davidson juga disediakan seperti oli, 

handlebar, handgrip dan ban motor gede. Sidi Part Supply juga menawarkan suasana 

toko sparepart dan accessories aftermarket yang bertema trendy, elegan dan nyaman. 

Sidi Part Supply  ini direncanakan akan didirikan di Rukan Artha Gading Niaga I-19 

Kelapa Gading Jakarta Utara. 

 Usaha ini didirikan dengan harapan menjadi tempat favorit bagi konsumen 

kalangan pecinta Harley Davidson dan motor gede lainnya untuk mencari sparepart dan 

accessories aftermarket untuk menunjang pemakaian motor tersebut. Salah satu 

penunjang untuk kegiatan ini pembeli setelah membeli diminta untuk mengisi form 

yang menyatakan jenis Harley yang dimiliki serta spesifikasinya untuk data 

pembanding setelah membeli produk yang disediakan.  

Target pasar dari Sidi Part Supply adalah masyarakat yang memiliki gaya hidup 

modern yang selalu mengikuti perkembangan tren-tren motor gede secara global. 
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Masyarakat ini tergolong dalam kelas sosial menengah atas. Harga produk yang dijual 

berkisar Rp. 100.000 - Rp 50.000.000 Harga ini ditetapkan dengan metode penetapan 

harga berdasarkan biaya dan perbandingan harga pesaing agar harga diperoleh harga 

yang kompetitif. 

Tujuan didirikannya bisnis ini adalah untuk membuat pecinta Harley Davidson 

dan motor gede lainnya mengerti pengetahuan sparepart dan accessories aftermarket 

dan perawatannya dengan difasilitasi oleh tenaga ahli di bidangnya. Selain itu juga 

melengkapi kebutuhan akan pencatatan mengenai spesifikasi kendaraan yang dimiliki. 

 

C. Besarnya Peluang Bisnis 

Peluang pasar yang ada terlihat dimana sekarang banyak sekali masyarakat 

menengah ke atas memiliki Harley Davidson menurut pencatatan dari tahun 2010-2015 

terdapat kurang lebih 25.000 unit Harley yang beredar di Indonesia baik Harley Davidson 

yang resmi memiliki surat maupun Harley Davidson tidak resmi. Di Indonesia sendiri 

lebih banyak motor Harley Davidson tidak resmi dibanding dengan motor Harley 

Davidson yang resmi. Hal ini dapat dilihat pada Tabel 1.2  

 

Tabel 1.2 

Jumlah Unit Harley Davidson di Indonesia Tahun 2010-2015 

    

Tahun Jumlah Unit Resmi Jumlah Unit Tidak Resmi Total 

2010 7.980  9.576  17.556  

2011 8.345  10.014  18.359  

2012 9.120  10.944  20.064  

2013 10.116  12.139  22.255  

2014 10.816  12.979  23.795  

2015 11.554  13.865  25.419  

Sumber : m.konten.co.id, news.okezone.com, kompas.com, otosia.com 2016 
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Dari tabel 1.2 terlihat kenaikan jumlah unit yang berada di Indonesia mengalami 

peningkatan setiap tahunnya dari sisi jumlah unit resmi maupun unit tidak resmi. Tidak 

menutup kemungkinan bahwa peningkatan jumlah kepemilikan unit tidak resmi juga 

mampu meningkatkan penjualan dari usaha ini sendiri. 

Terlepas dari motor Harley Davidson sendiri, terdapat motor gede dengan brand 

lainnya yang juga dijadikan pangsa pasar karena memiliki kesamaan penggunaan 

komponen seperti pada bagian ban dan pelumas seperti brand Triumph, Honda, Suzuki, 

BMW, KTM, Yamaha dan brand motor gede lainnya yang ditunjang dengan data 

jumlah unit yang berada di Indonesia pada Tabel 1.3 yang diperoleh dari berbagai 

sumber.  

Tabel 1.3 

Jumlah Unit Motor Gede di Indonesia Tahun 2010-2015  

    

Tahun Jumlah Unit Resmi Jumlah Unit Tidak Resmi Total 

2010 25000  30000  55000  

2011 27000  32400  59400 

2012 29000  34800  63800  

2013 31300  37560  68860 

2014 34800  41760  76560 

2015 36300  43560  79860 

Sumber : kalimantanbisnis.com, bikerzone11.xyz, kompas.com 2016 

Sama seperti brand Harley Davidson motor gede dengan brand lain juga 

terdapat 2 jenis yakni motor gede resmi dan motor gede tidak resmi. Di Indonesia 

sendiri motor gede lebih banyak yang beredar ialah motor gede tidak resmi seperti berita 

yang dilansir oleh situs resmi www.otomotif.kompas.com/read/2016/11/08/112348015/ 

populasi.moge.tidak resmi.lebih.banyak.di.indonesia  

Kepemilikan yang terus meningkat juga diperkuat dengan data jumlah anggota 

club motor gede yang berada di Indonesia. Data ini dapat menunjang peluang dalam 

http://www.otomotif.kompas.com/read/2016/11/08/112348015/
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bisnis ini dikarenakan setiap anggota club pasti memiliki satu bahkan lebih motor gede 

yang tentu saja menjadi peluang baik bagi usaha sparepart dan accessories motor gede.  

Data tersebut dapat dilihat pada Tabel 1.4. 

 

Tabel 1.4 

Jumlah Anggota Club Motor Gede  di Indonesia 

  

Nama 

Jumlah 

Anggota 

Harley Davidson Club Indonesia (HDCI) 4.625  

Motor Besar Club Indonesia (MBC) 4.300  

Harley Owners Group (HOG) 4.000  

Ikatan Motor Besar Indonesia (IMBI) 1.000  

Biker Brotherhood (BBMC)* 20.000  

Indonesia Sport Harley Davidson (ISHD) 2.750  

Total 36.675  

Sumber : medan.tribunnews.com, otomotifzone.com, otosia.com, imbi.or.id 

 

Terlebih melihat tren gaya modifikasi di antara anggota pemilik motor gede 

seperti old school, bagger, chopper, prostreet chopper, chicano, drag bike, café racer 

dan lain sebagainya. Tentu dapat menjadi salah satu factor peningkatan sparepart dan 

accessories motor gede. Perkembangan tren modifikasi juga memengaruhi pemakaian 

produk-produk perawatan motor. Untuk silicone yang dahulu dijual dengan murah, 

sekarang silicone sudah dijual dengan banyak sekali variasi dan dengan harga yang 

cukup tinggi kisaran harga Rp 100.000 – Rp 1.000.000.  Perubahan segi produk ini tidak 

membuat masyarakat mundur untuk membeli, melainkan produk-produk baru ini 

menarik perhatian dan dibeli oleh konsumen. Hal ini yang merupakan peluang besar 

bagi usaha penyediaan sparepart dan accessories aftermarket Harley Davidson dan 

moge lainnya.  



 
 

8 
 
 
 
 
 
 

     
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Minimnya pengetahuan pengguna motor gede khususnya Harley Davidson 

mengenai produk-produk aftermarket membuat mereka kurang memahami komponen 

yang sebenarnya sangat dibutuhkan oleh kendaraan mereka untuk meningkatkan 

kenyamanan maupun penampilan mereka dalam mengendarai Harley Davidson dan 

motor gede lainnya. Oleh sebab itu, Sidi Part Supply menyediakan jasa konsultasi 

dengan ahli yang sangat mengerti mengenai Harley Davidson dan motor gede lainnya. 

Sidi Part Supply juga dapat mengimpor barang-barang yang lebih spesifik dan di 

produksi terbatas dengan waktu kurang dari 1 bulan yakni 2 minggu. Layanan ini di 

beberapa toko penyedia barang jasa masih belum di temukan. 

Daya tarik Sidi Part Supply selain menyediakan sparepart dan accessories 

aftermarket, Sidi Part Supply juga menyediakan Gold member merupakan keangotaan 

yang akan menerima reward dari setiap pembelian yang akan di akumulasikan menjadi 

poin dan akan digunakan sebagai priority pass untuk mendapatkan beberapa barang 

yang eksklusif dan limited edition. Untuk mendapatkan Gold member diharuskan untuk 

melakukan pembelian sebanyak Rp 88.000.000 terlebih dahulu.   

Sebuah gambaran seorang member menambahkan nilai jual bagi produsen dan 

menambahkan nilai gengsi (prestige) bagi konsumen. Pelanggan yang merupakan gold 

member akan mendapatkan pelayanan ekstra yakni menjadi priority untuk mendapatkan 

produk-produk limited edition . 

Sidi Part Supply juga menawarkan layanan tambahan yakni pencatatan 

spesifikasi sepeda motor gede setelah membeli dan memasang produk di Sidi Part 

Supply yang berfungsi sebagai data pembanding bagi pemilik kendaraan . Sepeda motor 

gede juga akan di dokumentasikan agar pemilik sepeda motor tersebut memiliki foto 
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setelah memasang produk yang di beli di Sidi Part Supply untuk di posting di media 

sosial sebagai suatu kebanggan. 

 Berdasarkan analisis di atas dapat disimpulkan bahwa peluang Sidi Part Supply  yang 

bergerak di bidang penyediaan sparepart dan accessories memiliki peluang besar 

seiring adanya pergeseran gaya hidup masyarakat dan peningkatan kepemilikan Harley 

Davidson dan motor gede lainnya. 

 

D. Identitas Perusahaan 

Pada bagian ini penulis akan menguraikan secara rinci mengenai nama 

perusahaan, alamat perusahaan, nama pemilik perusahaan dan alamat tempat tinggal 

pemilik, yaitu sebagai berikut: 

1. Nama dan Alamat Perusahaan 

1. Nama Perusahaan  : Sidi Part Supply 

2. Bidang Usaha  : Sparepart and accessories 

3. Jenis Produk dan Jasa : Penyediaan sparepart dan accessories aftermarket 

4. Alamat Perusahaan : Rukan Artha Gading Niaga I-19,  

  Kelapa Gading, Kota Jakarta Utara 

  Daerah Khusus Ibukota Jakarta 14420 

5. Instagram    : sidipart 

6. Facebook   : Sidipart 

7. Whatsapp   : 081289174156 

8. Line   : @sidipart.id 

9. E-mail    : admin@sidipart.co.id 

10. Bentuk Badan Hukum : Badan Usaha Perseorangan 

mailto:admin@sidipart.co.id
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2. Nama dan Alamat Pemilik Perusahaan 

1. Nama   : Melki Sidi 

2. Tempat, Tanggal Lahir : Jambi, 8 April 1996 

3. Alamat Rumah  : Kelapa Puan Timur 1 NE 2 No 41  

  Kelapa Gading Jakarta Utara 14240 

4. Telepon   : 081289174156 

5. E-mail   : sidimelki@gmail.com  

 

E. Kebutuhan Dana 

Sumber pendanaan Sidi Part Supply ini berasal dari pendanaan pribadi dengan 

orang tua sebagai sumber dana. Hal ini dilakukan atas dasar menyadari besarnya risiko 

pengembalian serta adanya beban bunga dan juga tanggung jawab pengelolaan 

keuangan. Total kebutuhan dana yang diperlukan Sidi Part Supply pada tahun pertama 

adalah sebesar Rp. 4.486.200.000,-. Pendanaan usaha dapat dijabarkan sebagai berikut: 

Tabel 1.2 

Rincian Modal Sidi Part Supply 

 

Keterangan Harga (Rp) 

Kas awal 200.000.000 

Biaya pembelian bahan baku 3.500.000.000 

Biaya perlengkapan         43.485.000 

Biaya peralatan 292.715.000 

Biaya sewa ruko per 3 tahun 450.000.000 

Total  4.486.200.000 

        Sumber : diolah oleh Sidi Part Supply 

Dilihat pada Tabel 1.2 dapat disimpulkan modal awal yang dibutuhkan untuk 

memulai usaha Sidi Part Supply  adalah Rp 4.486.200.000,-. Sidi Part Supply akan 
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memulai usahanya dengan modal orang tua dan berharap di kemudian hari bisa 

memperluas usaha ini. 


