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BAB V
@ KESIMPULAN DAN SARAN
X
1)
2
a,
E’Bab V berisi tentang kesimpulan dari penelitian yang telah dilakukanm berisikan
3
sgran-saran yang dimiliki penulis atas hasil dari kesimpulan yang dibuat penulis.
@
K§impulan
(9]
SSetelah melakukan pemeriksaan operasional atas proses penjualan pada PT Panca

Légam Prima maka diperoleh kesimpulan sebagai berikut:

-
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Kegiatan pengendalian internal bagian penjualan sudah berjalan efektif, bahkan
untuk kegiatan operasional perusahaan dalam bagian penjualan sudah berjalan
dengan sangat efektif. Meskipun masih ada beberapa kekurangan seperti:
Perusahaan tidak memiliki Standard Operational Procedure, pencatatan nama
barang di faktur penjualan dengan Delivery Order bisa berbeda, pembuatan
dokumen-dokumen penjualan masih manual tidak menggunakan sistem, tidak
semua karyawan melakukan pekerjaannya dengan tanggung jawab.

Kegiatan operasional perusahaan dalam bagian penjualan pada PT Panca Logam
Prima telah berjalan dengan cukup efisien, ditunjukan dari persentase
perbandingan anggaran denga realisasi anggaran bulan Januari 2016 — Maret 2016

yang sudah hampir mendekati anggaran yang ditetapkan perusahaan.
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erdasarkan kesimpulan yang di peroleh, maka diberikan beberapa saran yang
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c?:arapkan dapat memberikan perbaikan sehingga lebih meningkatkan efektifitas dan
eﬁiensi kegiatan operasional penjualan PT Panca Logam Prima, saran-saran tersebut
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aglah:
A
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1. Perusahaan sebaiknya membuat juga Standard Operational Procedure dalam
@bentuk flowchart. Hal ini bertujuan untuk memudahkan karyawan dalam

memahami prosedur penjualan yang ada.

N

) 9 1a1 Mijiw eidid yeH

Pihak gudang sebaiknya selalu melakukan konfirmasi atas perubahan barang agar
tidak terjadi perbedaan pencatatan barang di Faktur Penjualan dengan Delivery

Order.
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Perusahaan sebaiknya membuat faktur penjualan dengan menggunakan sistem

untuk menghindari terjadinya human error.
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Sebaiknya perusahaan lebih memotivasi karyawannya untuk melakukan pekerjaan
dengan lebih bertanggung jawab. hal ini dilakukan agar karyawan semangat untuk

mengerjakan pekerjaan dengan lebih bertanggung jawab.
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Perusahaan sebaiknya sangat melarang penggunaan nota kosong sebagai faktur
penjualan karena dapat menimbulkan resiko penjualan fiktif dan nota kosong

tidak bisa dipertanggung jawabkan kebenarannya.
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