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RINGKASAN EKSEKUTIF 

“Althea Flower & Gift” adalah jasa rangkai bunga yang penjualannya melalui online 

serta melayani pesan antar untuk wilayah Jakarta, Bekasi dan Tangerang. “Althea Flower & 

Gift” terletak di Jakarta Barat, mempermudah untuk pengantaran ke tujuan pemesan. “Althea 

Flower & Gift” memiliki visi dan misi untuk menjadi online store flower and gift dengan produk 

dan pelayanan yang berkualitas dan dapat diandalkan serta konsumen dapat memilih jenis 

rangkaian bunga yang mereka inginkan. “Althea Flower & Gift” juga memberikan fasilitas 

untuk konsumen menentukan jenis bunga yang mereka inginkan atau harga rangkaian bunganya. 

Promosi yang dilakukan oleh “Althea Flower & Gift” adalah dengan endorse artis 

tertentu dan membuat iklan di Web tertentu serta melalui media sosial. Endorse artis diharpakan 

dapat meningkatkan kepercayaan dan memikat calon konsumen. Selain itu, media promosi yang 

digunakan adalah website yang dibuat khusus bagi konsumen yang ingin melihat-lihat dan 

mencari informasi tentang apa saja yang terdapat di “Althea Flower & Gift” dan jenis rangkaian 

bunganya, konsumen juga dapat memesan rangkaian bunga di website. Selain penggunaan 

website, “Althea Flower & Gfit” juga akan membuat akun Instagram dan Facebook guna 

mempromosikan produk-produk jasa rangkai bunga dan promosi yang ada. 

“Althea Flower & Gft” memiliki 4 tenaga kerja diantaranya 1 orang General Manager, 1 

orang Florist, 1 orang Admin, 1 kurir, 1 orang kasir, dan pada tahun ketiga akan menambah 1 

orang kurir. Modal awal yang digunakan sebesar Rp 110.465.500,-, sudah termasuk biaya sewa 

tempat untuk setahun, peralatan dan perlengkapan, dan juga izin usaha serta biaya pembuatan 

website. Proyeksi penjualan tahun pertama sebesar Rp 536.355.000,- dan diproyeksikan pada 

tahun kelima penjualan “Althea Flower & Gift” mencapai Rp 1.221.019.000. Dalam perhitungan 
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kelayakan usaha, Break Even Point, Net Present Value, Profitability Index, dan Internal Rate of 

Returns “Althea Flower & Gfit”, bernilai memenuhi syarat investasi tersebut untuk dapat 

diterima, sehingga bisnis tersebut layak dijalankan. 
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KATA PENGANTAR 

 

Puji dan syukur penulis panjatkan kepada Tuhan Yesus Kristus atas rahmat dan 

karuniaNya penulis dapat menyelesaikan Business Plan ini dengan baik dan lancar. Business 

Plan ini disusun dalam rangka memenuhi salah satu syarat kelulusan untuk memperoleh gelar 

Sarjana Manajemen program studi Manajemen konsentrasi Kewirausahaan di Kwik Kian Gie 

School of Business. 

Business Plan ini tidak akan dapat terselesaikan dengan baik tanpa bantuan dan 

dukungan dari berbagai pihak. Penulis ingin mengucapkan terimakasih yang sebesar-besarnya 

kepada berbagai pihak yang telah memberikan bimbingan, bantuan, dukungan, serta motivasi 

lebih selama proses penulisan Business Plan ini. Pihak-pihak tersebut adalah: 

1. Bpk. Prof. Dr. Hanes Riady, selaku Dosen Pembimbing yang telah sabar membimbing, 

mengarahkan, memberi kritik dan saran, meluangkan waktu, dan bantuan untuk penulis 

sehinga dapat terselesaikan dengan baik Business Plan ini. 

2. Seluruh Dosen Kwik Kian Gie School of Business yang telah mengajar dan memberikan 

pengetahuan sejak semester awal sehingga penulis dapat menyelesaikan pendidikan Strata 

1. 

3. Seluruh staf perpustakaan Kwik Kian Gie School of Business yang telah membantu 

penulis mencari sumber-sumber penulisan untuk Business Plan ini. 

4. Papi, Mami dan Koko yang telah ikut membantu mendoakan dan mendukung penulis 

sampai akhir proses penyelesaian Business Plan ini. 



vi 

 

5. Teman-teman terbaik diantaranya adalah Dwiny Noer Zhafiera, Sylvia Pranata, Sylvia 

Krista, Kris Faldi, Albertus Alves, Andre Liu, Stefani Renata, Dewi Vina Manoppo dan 

teman-teman yang tidak dapat penulis sebut satu per satu sebagai teman terbaik penulis 

yang telah ikut menemani dan mendukung penulis saat mengalami kejenuhan dalam 

proses penyelesaian Business Plan. 

 

Demikianlah Business Plan ini dibuat oleh penulis dengan sepenuh hati. Penulis 

mengharapkan kritik dan saran dapat disampaikan agar Business Plan ini dapat 

disempurnakan menjadi lebih baik lagi. Akhir kata penulis ucapkan terimakasih yang sebesar-

besarnya, kiranya Business Plan ini dapat bermanfaat untuk segenap pihak yang 

membutuhkan. 

 

 

 

Jakarta, Agustus 2016 

 

 

Eliza Stefany 
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