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ABSTRAK 

 

Berawal dari hobi bermain boneka dan kerajinan tangan memberi ide bagi penulis 

untuk mendirikan usaha yang bergerak di bidang hobi, yakni perlengkapan boneka. Seiring 

dengan pengamatan yang dilakukan penulis, penulis menemukan bahwa para peminat Ball 

Jointed Doll atau BJD mengalami banyak kesulitan dalam menyalurkan hobinya, tetapi 

walaupun menemukan banyak kesulitan peminat BJD terus bertambah dan berkembang, 

orang yang menekuni bisnis ini pun masih sangat sedikit. Hal ini membuat penulis memilih 

untuk membuka bisnis perlengkapan BJD. Dari ide inilah Fantsia Studio lahir sebagai 

solusi bagi penggemar BJD untuk menyalurkan hobi mereka. Untuk membuka usaha ini 

diperlukan modal awal sebesar Rp 473.000.000,00. 

Fantasia Studio selalu berusaha mengedepankan desain dan kualitas produk yang 

dihasilkan. Usaha yang dimiliki Fantasia Studio merupakan usaha kecil dan dana yang ada 

dialokasikan untuk peralatan, bahan baku, dan tenaga kerja yang mendukung kegiatan 

operasional. 

Berdasarkan hasil perhitungan yang dilakukan Fantasia Studio, Net Present Value 

yaitu 840.234.974,44 > 0, Profitability Index 2,77663952377 > 1, Payback Period untuk 

bisnis perlengkapan BJD 3 tahun 1 bulan 9 hari, sedangkan hasil perhitungan Internal Rate 

of Return 38,5% > 11,75%. Berdasarkan hasil perhitungan Fantasia Studio, dapat 

disimpulkan bahwa usaha ini layak dijalankan. 

 



ABSTRACT 

 

BJD collecting and handicraft hobby inspires the writer to build a doll accessories 

shop as a hobby-related business. According to the writer’s observation, writer found that 

many fans of Ball Jointed Doll or simply known as BJD are having many difficulties to find 

their needs for their hobby. Despite all the difficulties, BJD fans keep growing and growing. 

There are only a few people that view this business as a prospect. 

For this reason, writer decided to open a business for BJD tools. From this idea, 

Fantasia Studio was born to become a solution for all BJD fans to get what they need for their 

hobby. The initial capital needed to open this business costs Rp 473.000.000,00. 

For Fantasia Studio, the uniqueness of the designs and quality are number one. 

Fantasia Studio is a small scale business and Fantasia Studio’s establishment plan has been 

prepared carefully to avoid any risk. Fantasia Studio’s pricing method is a combination of 

pricing method based on value and pricing method based on competition.  

Based on Fantasia’s studio calculation, Net Present Value is 840.234.974,44 > 0, 

Profitability Index 2,77663952377 > 1, Payback Period for this business is 3 years 1 month 

and 9 days, while the result of Internal Rate of Return calculation is 38,5% > 11,75%. 

According to the calculation, it can be concluded that this business is worth running for. 
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