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BAB V 

KESIMPULAN DAN SARAN 

Hasil forecasting volume penjualan dengan biaya promosi dan trend waktu yang 

telah dilakukan serta beberapa saran untuk pengembangan lebih lanjut. Dari hasil 

analisis dan penelitian yang telah dilakukan berkenaan dengan Perancagan Sistem 

Forecasting Volume Penjualan Ribbon Barcode pada Bintang Barkode maka diperoleh 

kesimpulan dan saran-saran sebagai berikut. 

A. Kesimpulan 

Berdasarkan hasil pembahasan pada bab sebelumnya, maka dapat dihasilkan 

beberapa kesimpulan sebagai berikut. 

1. Pencatatan data penjualan sudah dilakukan secara sistem dan dapat 

digunakan untuk melakukan forecasting volume penjualan. Data penjualan 

dan peramalan tersimpan di database dapat ditampilkan oleh sistem dan 

tidak lagi dilakukan secara manual. 

2. Sudah ada forecasting untuk melihat volume penjualan berdasarkan biaya 

promosi untuk membantu memprediksi volume penjualan. Dalam sistem 

ditampilkan hasil peramalan setiap bulan dalam periode satu tahun. 

3. Sudah ada forecasting untuk melihat visualisasi volume penjualan 

berdasarkan trend waktu. Hasil peramalan ditampilkan dalam bentuk grafik 

garis untuk membantu pemilik melihat hasil peramalan lebih jelas dan 

spesifik. 
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B. Saran 

Berdasarkan hasil penelitian dan analisis, maka diperoleh saran-saran sebagai 

berikut. 

1. Forecasting volume penjualan dapat dilakukan dengan menggunakan 

metodologi lain yang berbeda sehingga didapatkan hasil analisis lain yang 

dapat dijadikan sebagai perbandingan dan juga sebagai referensi bagi 

perusahaan. 

2. Disarankan agar Peneliti selanjutnya dapat melakukan pengembangan sistem 

lebih baik lagi dan bisa dijadikan aplikasi berbasis web sehingga membantu 

Bintang Barkode dalam menghadapi tantangan dalam usaha di masa yang 

akan datang. 
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