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RINGKASAN EKSEKUTIF 

 

Kedai minuman Bobba&Go adalah perusahaan yang bergerak di bidang beverage, 

yang menawarkan minuman bobba dengan konsep “drive-thru”. Target pasar yang menjadi 

sasaran dari kedai minuman yaitu masyarakat yang menggemari minuman pelengkap seperti 

minuman bobba yang memiliki mobilitas yang tinggi serta menginginkan segala sesuatu 

berjalan secara cepat dan praktis. Lokasi kedai berada di lahan parkir Lotte Mart, Jl. Raya 

Boulevard Barat, Kelapa Gading, Jakarta Utara. Pemilihan lokasi di Kelapa Gading tersebut 

dikarenakan wilayah Kelapa Gading merupakan salah satu wilayah sentra bisnis di Jakarta 

Utara, selain itu juga wilayah Kelapa Gading merupakan kawasan kuliner yang diminati oleh 

masyarakat Jakarta. Kedai minuman Bobba&Go akan buka pada tahun 2015, jam operasional 

kedai yaitu mulai pukul 10.00 sampai pukul 23.00 setiap hari dari hari Senin sampai Minggu, 

termasuk hari libur nasional yang ditetapkan oleh pemerintah. Harga yang ditawarkan 

bersaing dengan kompetitor dengan memberikan keunggulan yang belum pernah ditawarkan 

oleh kedai minuman bobba lainnya. 

Struktur organisasi dari kedai minuman Bobba&Go bersifat sederhana dengan satu 

orang manajer, satu orang bagian keuangan, satu orang di bagian kasir dan dua orang di 

bagian operasional. Setiap bagian memiliki wewenang dan tanggung jawabnya masing-

masing.  

Keunggulan yang ditawarkan oleh kedai minuman Bobba&Go yaitu kualitas produk 

yang baik, rasa yang bermacam-macam serta layanan drive-thru, di mana konsumen tidak 

perlu repot untuk parkir dan keluar dari kendaraannya untuk menikmati produk dari 

Bobba&Go yang belum pernah ditawarkan oleh kedai minuman bobba lainnya. 

Kedai minuman Bobba&Go membutuhkan investasi awal sebesar Rp 290.000.000,-.  

Proforma Income Statement selama 5 tahun yaitu 2015-2019 menghasilkan laba yang baik. 



xiv 

 

Hasil perhitungan dengan mengunakan penilaian kelayakan investasi adalah layak dengan 

menghasilkan Net Present Value (NPV) Rp 466.167.579,-. Penilaian investasi kedai 

minuman dalam menghasilkan keuntungan dilakukan dengan menghitung Profitability Index 

(PI) yaitu 2,629956571 dengan kesimpulan layak dijalankan karena nilai yang diperoleh lebih 

dari satu. Pengembalian investasi selama 1 tahun 11 bulan 2 hari. Tingkat pengembalian suku 

bunga sebesar 56,35% sehingga bisnis ini sangat layak untuk dijalankan. 

 



ABSTRACT 

 

Vera Aryani / 77100281 / 2014 / Business Plan The Establishment of Bobba&Go Tavern at 

Kelapa Gading, North Jakarta / Business Administration / Advisor : Leonardus Saiman, 

Drs., M.Sc.  

Bobba&Go tavern is a company engaged in beverage, which offers bubble drinks with 

“drive-thru” concept. The intended target market is people who enjoyed additional 

beverages, such as bubble drink who have high mobility and want all of things run quickly 

and pratically. Located  at Lotte Mart Parking Lot, West Boulevard Raya Street, Kelapa 

Gading, North Jakarta. This location selection is based on Kelapa Gading is one of the 

central business district in North Jakarta, besides Kelapa Gading is also culinary area of 

interest by Jakarta people. Bobba&Go tavern will open in 2015, with operating hours from 

10 am until 11 pm, everyday from Monday to Sunday, including public holidays that set by 

the government. The price offered is able to keep up with competitors by providing a 

competitive advantage that has never been offered by other competitors. 

The organizational structure of Bobba&Go tavern is simple structure with one manager, 

one finance department, one cashier, and also two operational department. Each section has 

each authorities and responsibilities. 

The advantages offered by Bobba&Go tavern are good product quality, flavor assortment, 

and also drive-thru service, when consumers do not have to park and get out of their 

vehicle to enjoy the product of Bobba&Go, which has never been offered by other bubble 

drink tavern. 

Bobba&Go tavern requires an initial investment of IDR 290.000.000. Proforma Income 

Statement for 5 years, from 2015 to 2019 resulted in a good profit. The result of the 

calculation using the investment appraisal is feasible to produce a Net Present Value (NPV) 

of IDR 466.167.579. Assessment taverns investment in generating profits made by 

calculating the Profitability Index (PI) is 2,629956571 with a decent conclusion executed 

because the values obtained more than one. Return on investment for 1 year 11 months 2 

days. The rate of return rate of 56,35% that is a very viable business to run. 
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KATA PENGANTAR 

 

 Puji dan syukur kepada Tuhan Yesus Kristus atas berkat dan kasih karuniaNya 

yang tak terhingga kepada penulis selama penyusunan Business Plan ini dari awal hingga 

dapat selesai dengan baik. Penulisan Business Plan ini disusun sebagai salah satu syarat 

untuk memperoleh gelar Sarjana Administrasi Bisnis Program Studi Ilmu Administrasi 

Bisnis di Institut Bisnis dan Informatika Kwik Kian Gie, Jakarta. 

 Penulis menyadari bahwa penyusunan Business Plan ini dapat terlaksana atas 

berkat bantuan dan dukungan dari banyak pihak. Pada kesempatan ini, penulis ingin 

mengucapkan terima kasih kepada pihak-pihak yang telah membantu dan membimbing 

penulis selama menjalankan penyusunan Business Plan ini, khususnya kepada: 

1. Bapak Leonardus Saiman, Drs., M.Sc selaku dosen pembimbing yang telah bersedia 

meluangkan waktu, tenaga, dan pikiran dengan penuh kesabaran untuk memberikan 

bimbingan, petunjuk, dan saran kepada penulis dalam menyusun Business Plan ini. 

2. Seluruh dosen Insititut Bisnis dan Informatika Kwik Kian Gie, terutama dosen-dosen 

Program Studi Ilmu Administrasi Bisnis (IAB) yang telah memberikan pengetahuan 

dan wawasan yang begitu berharga selama penulis menjadi mahasiswa di Insititut 

Bisnis dan Informatika Kwik Kian Gie. 

3. Papa dan Mama yang telah membesarkan dan membimbing penulis, serta selalu 

memberikan kasih sayang, perhatian, doa dan dukungan secara penuh kepada penulis 

serta cici dan keluarga besar yang selalu memberikan semangat dan doa kepada 

penulis.  

4. Pricillia, Caterin, Yessica Yusmin, Livia Valerine, Devina Belinda, Manda Novalia, 

Vanessa Karmajaya, Octasella, Michelle, Shieny Yunita, Josephine, William 

Limarwan, Aryananda, Hary Masco, Alvin, Anthony Tjahyadi, Firmanda Saputra, Zhia 
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Ul Faekar, Steven Oesman, Calvin, Lukito, Nelson, serta teman-teman Program Studi 

IAB lainnya yang telah menjadi teman-teman yang menyenangkan selama 4 tahun dan 

selalu memberikan dukungan kepada penulis selama perkuliahan.  

5. Felecia, Friesya, Resca Novianty, Cathline, Priscilla Marizca, Michelle, Cecille Putri, 

Agnes Arifin, Bella Gabriella, Stella Marcella, Anastasia Andani, Edo Mahendra, 

Alvin Wijaya, Yohanes Andre, Gilbertus Ronaldo, Alexander Tommy, dan William 

Rianto yang senantiasa memberikan semangat, dukungan dan doa serta menjadi 

sahabat penulis yang baik dan setia sampai sekarang. 

6. Jane Michaela, Felicia, Sylvia Havi, Mendy Laoda, Cheryl Vardini, dan Bobby 

Setiawan yang telah menjadi sahabat penulis sejak Sekolah Dasar. 

7. Seluruh anggota KMK KSB dari Angkatan 2009 hingga Angkatan 2013 yang telah 

mewarnai perjalanan penulis selama masa kuliah dengan menjadi sahabat, kakak dan 

adik yang baik dan menyenangkan. 

8. Seluruh anggota UKM Basket KSB dari Angkatan 2009 hingga Angkatan 2012 yang 

telah menjadi teman dan penyemangat penulis selama masa kuliah di Institut Bisnis 

dan Informatika Kwik Kian Gie. 

9. Seluruh staf BAAK, staf Perpustakaan serta staf Copy Center atas semua bantuan yang 

diberikan kepada penulis baik selama penulis menjadi mahasiswa di Institut Bisnis dan 

Informatika Kwik Kian Gie maupun pada saat penyusunan Business Plan. 

10. Semua teman-teman dan pihak lain yang namanya tidak dapat penulis sebutkan satu 

per satu yang telah banyak membantu memberikan motivasi dan nasihat serta saran 

selama proses penyusunan Business Plan. 

 

 Penulis menyadari, bahwa masih terdapat kekurangan pengetahuan dan 

pengalaman dalam penyusunan Business Plan ini, oleh karena itu penulis mengharapkan 
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segala kritik dan saran yang membangun dari para pembaca. Jika dalam penulisan ada hal-

hal yang kurang berkenan, penulis memohon maaf. Akhir kata, semoga Business Plan 

yang telah penulis susun ini dapat memberikan manfaat bagi pembaca dan pihak-pihak 

yang membutuhkan. Terima kasih. 

 

Jakarta, 7 Juni 2014 

Penulis, 

 

 

Vera Aryani 
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