
BAB I 

PENDAHULUAN 

 

A. Ide Bisnis 

 Kendaraan bermesin seperti mobil dan sepeda motor termasuk dalam barang 

yang dikategorikan mahal. Saat ini benda tersebut telah menjadi suatu tren ataupun 

gaya hidup (prestise), dimana tiap individu tentu menghendaki benda mahal ataupun 

prestise yang dimiliki mendapatkan penanganan dari ahli serta pakar dalam dunia 

otomotif. Seorang penggemar otomotif akan merasa senang dan bahagia melihat 

kendaraan prestige nya terlihat bersih bersih serta mengkilap, kerap kali kondisi 

semacam itu dengan cara tidak langsung memberi kesan pada karakter pemilik 

kendaraan tersebut. Kebersihan serta keglamoran body luar (eksterior) mobil yang di 

nikmati oleh orang lain menghasilkan kesenangan tertentu untuk pemilik mobil, serta 

kebersihan dalam (interior) khususnya mobil menciptakan kenyamanan yang bisa 

dinikmati pemilik mobil saat berkendaran. 

Faktor internal dan eksternal yang menjadi dasar tercipta nya Autocare sebagai 

berikut ini  

1. Faktor internal Autocare : 

a. memilki pengalaman dan memahami tentang pengetahuan dasar dalam 

merawat kendaraan baik mobil dan motor 

b. masalah – masalah yang dialami oleh pemilik kendaraan pada umumnya 

sehingga dijadikan peluang bisnis 

2. Faktor eksternal Autocare : 

a. Khusus nya untuk wilayah Jakarta Utara untuk pelayanan home service 

belum ada 



b. Masih sangat sedikit detailing di Indonesia yang menyediakan layanan 

home service dikarenakan harga ditawarkan cukup mahal  

Opportunity Autocare adalah bisnis ini diharapkan sebagai solusi dengan dinamika 

yang ada. Dengan konsep Home Service untuk perawatan kendaraan baik untuk 

mobil dan motor dengan perlengkapan dan peralatan yang dimiliki oleh Autocare.  

 

B. Gambaran Usaha 

 Bidang yang dilakukan Autocare adalah Detailing Kendaraan yang terdiri 

perawatan  bidang eksterior, sisi interior dan bagian dalam mesin mobil. Dari ke 

semua pilihan yang Autocare sediakan itu bisa menjadikan mobil terlihat terpelihara, 

mengkilap, serta tahan lama. Karakteristik dari usaha ini ada 3 yaitu Variability, 

Flexible, Efficient Dengan Core Bisnis yang dimiliki Autocare adalah usaha ini 

menyediakan jasa kebersihan pada kendaraan yang lebih fleksibel sehingga kami 

memberikan solusi dengan kemudahan bagi para pelanggan untuk merawat 

kendaraan dengan mengharapkan hasil yang sangat baik dan memuaskan. 

 

C. Besarnya peluang bisnis 

 Peluang Bisnis untuk target pasar kendaraan motor lebih fokus Premium Bike 

dan untuk target pasar kendaraan mobil adalah Premium Car karena DKI Jakarta 

termasuk kategori Tinggi Berdasarkan Data Gabungan Industri Kendaraan Bermotor 

Indonesia (Gaikindo) pada tahun 2020 jumlah kendaraan yang 578.327 unit  

 

 

 

 



Tabel 1. 1 

Data Gabungan Industri Kendaraan Tahun 2020 

 
Sumber : Data Gabungan Industri Kendaraan Bermotor Indonesia tahun 2020 

Target dari Autocare untuk kendaraan beroda dua yang termasuk kategori Sport 

dengan speksifikasi berdasarkan cc kendaraan dari 500cc – 1200cc.  

Gambar 1. 1 

Gambar Data Distrubusi Motor Dalam Negeri Tahun 2020 

 

Sumber : Data Asosiasi Industri Sepeda Motor Indonesia ( AISI ) 



D. Kebutuhan Dana 

 Dana yang diperlukan untuk investasi awal sebesar Rp 980.444.505 akan 

digunakan untuk biaya renovasi, sewa ruko, peralatan, perlengkapan, bahan baku, 

dll. Berikut ini adalah kebutuhan dana yang diperlukan AutoCare :  

Tabel 1. 2  

Kebutuhan Dana Autocare  

(dalam Rupiah) 

No Keterangan Jumlah 
1 Peralatan 215.190.000 
2 Perlengkapan 10.771.005 
3 Bahan Baku 64.952.500 
4 Biaya Renovasi 29.025.000 
5 Biaya Sewa Bangunan 130.000.000 
6 Kas 75.750.000  
7 Biaya Kendaraan 454.756.000 

Total 980.444.505  
       Sumber :  Autocare, 2021 


