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RINGKASAN EKSEKUTIF 

 

Tren permintaan masyarakat yang tinggi terhadap street food membuat para 

pebisnis semakin inovatif dan kreatif sehingga dapat menghasilkan sebuah makanan yang 

unik dan enak dengan harga yang terjangkau. 

Dengan melihat adanya peluang usaha yang menjanjikan dan permintaan 

masyarakat yang semakin tinggi, maka penulis pun tertarik untuk membuka usaha 

makanan kecil atau cemil-cemilan yang dibakar (barbeque)  dengan nama Mr. Lidi. 

Mr. Lidi merupakan jajanan/cemilan yang berupa sate yang dibakar. Sate tersebut 

berisi sayur-sayuran, jamur, udang, cumi, dan daging ayam. Mr. Lidi merupakan jajanan 

halal. Makanan yang diolah oleh Mr. Lidi pun tidak mengandung bahan kimia. Kualitas 

makanan kami pun terjaga karena makanan-makanan Mr. Lidi tidak disimpan lebih dari 2 

hari. Mr. Lidi tidak hanya menyediakan makanan saja, tetapi Mr. Lidi juga menyediakan 

fasilitas Wi-Fi yang cukup cepat untuk orang-orang yang ingin duduk santai sambil 

menyantap makanan kami. 

Produk Mr. Lidi ditawarkan dengan cara konsumen tinggal memilih sesuai selera, dan 

makanan tersebut akan langsung dipanggang dengan pilihan bumbu yang dibuat secara 

homemade oleh Mr. Lidi antara lain sebagai berikut : 

1. Sweet Seasoning 

Bumbu Manis, biasa digunakan untuk memanggang sayur, menjadi favorit 

para penikmat sayuran 
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2. Salty Seasoning 

Bumbu Asin, perpaduan bumbu special Mr. Lidi, dengan garam menjadikan 

bumbu ini gurih di lidah, biasanya digunakan untuk memanggang daging. 

3. Spicy Betutu Seasoning 

Bumbu Spesial dari Mr. Lidi, Bumbu ini merupakan bumbu khas Indonesia, 

terinsiprasi dari Sambal Betutu khas Bali, diciptakan dengan takaran pedas 

yang pas, sehingga konsumen dapat merasakan bumbu pedas yang lezat tanpa 

harus menambah sambal lain. 

Dan untuk menikmati hidangan Mr. Lidi¸ makanan pesanan konsumen 

dihidangkan dengan 3 jenis sambal khusus homemade buatan  Mr. Lidi, yaitu  

1. Sambal Ijo, untuk penikmat cabe rawit 

2. Sambal Kacang, perpaduan bumbu kacang dengan sambal 

3. Sambal Merah, gabungan tomat dengan cabe merah 

Produk–produk diatas merupakan awal dari Mr. Lidi, untuk kedepannya akan ada 

inovasi dan differensiasi produk yang lebih banyak dan lebih baik seiring waktu berjalan 

dan berkembangnya perusahaan. 

 Untuk mendukung konsep bisnis yang di tawarkan Mr Lidi berikut ada beberapa 

perhitungan yang di lakukan untuk menunjukan kelayakan dari rencana bisnis Mr. Lidi, 

bebrapa indikator antara lain dengan rencana modal sebesar Rp.550.000.000 dilakukan 

penghitungan analisis Break Event Point, yaitu suatu bisnis dikatakan layak untuk 

dijalankan jika nilai tiap periodenya lebih kecil dari pendapatan yang diahasilkan tiap 

periode. Pada Mr. Lidi, nilai BEP yang dihasilkan lebih kecil dari pada penjualan tiap 

periodenya. Untuk itu, berdasarkan analisis BEP, Mr. Lidi dikatakan layak untuk 
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dijalankan. Berdasarkan analisis Net Present Value, suatu bisnis diakatakan layak untuk 

dijalankan jika NPV yang dihasilkan bernilai positif. Pada nilai NPV yang dihasilkan 

adalah sebesar Rp. 362.677.052 Nilai NPV tersebut bernilai positif, maka Mr. Lidi 

berdasarkan analisis NPV dikatakan layak untuk dijalankan. Berdasarkan analisis Internal 

Rate of Return, suatu bisnis atau investasi dikatakan layak untuk dijalankan jika nilai 

tingkat pengembalian yang dihasilkan lebih besar dari discount factor yang ditetapkan. 

Nilai IRR yang dihasilkan Mr. Lidi adalah sebesar 31.42%. Nilai tersebut lebih besar dari 

tingkat discount factor yaitu sebesar 10,75%. Oleh karena itu, Mr. Lidi berdasarkan 

analisis IRR dikatakan layak untuk dijalankan. Analisis kelayakan usaha yang terakhir 

adalah analisis Payback Periode. Berdasarkan analisis Payback Periode, suatu usaha atau 

investasi dikatakan layak jika jangka waktu pengembaliannya kurang dari jangka waktu 

investasi yang ditentukan. Berdasarkan analisis Payback Periode, jangka waktu 

pengembalian investasi adalah selama 2 tahun 7 bulan dan 11 hari. Dengan jangka waktu 

tersebut, Mr. Lidi dikatakan layak untuk dijalankan karena jangka waktu pengembalian 

lebih rendah dari jangka waktu investasi yaitu selama 5 tahun.  
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KATA PENGANTAR 

 

 

Segala syukur dan puji hanya bagi Tuhan Yesus Kristus, oleh karena anugerah-Nya 

yang melimpah, kemurahan dan kasih setia yang besar akhirnya penulis dapat menyelesaikan 

penulisan rencana bisnis dengan Judul: “Rencana Pendirian Usaha Kuliner Mr. Lidi di Kota 

Batam” 

Penulis menyadari sepenuhnya bahwa penulisan rencana bisnis ini masih jauh dari 

kesempurnaan karena menyadari segala keterbatasan yang ada. Untuk itu demi sempurnanya 

rencana bisnis ini, penulis sangat membutuhkan dukungan yang berupa kritik dan saran yang 

bersifat membangun. 

Selanjutnya pada kesempatan ini, perkenankanlah dengan segala kerendahan dan 

ketulusan hati, penulis juga mengucapkan terima kasih kepada : 

1.  Joko Sangaji, Drs., M.Si selaku dosen pembimbing yang selalu membantu 

penulis dalam menyempurnakan penulisan rencana bisnis ini. 

2. Teristimewa untuk orang tua tercinta yang selalu memberikan kasih sayang dan 

restu serta memberikan segala yang terbaik dalam hidup ini. 

3. Natalia Indriati S.Ikom yang selalu ada dan selalu memberikan semangat, 

bantuan, kesabaran, cinta, dan perhatiannya untuk penulis. 

 

Tiada manusia yang sempurna, karenanya penulis sangat menyadari adanya 

keterbatasan ilmu dan kemampuan yang dimiliki, sehingga dalam penyusunan Business Plan 

ini banyak terdapat kekurangan. 
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Akhir kata penulis berharap semoga penulisan rencana bisnis ini dapat bermanfaat 

bagi yang membutuhkan. Mohon maaf atas segala kekurangan. Semoga Tuhan Yesus 

senantiasa melimpahkan segala berkat-Nya kepada kita semua. 
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