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ABSTRAK 

 

Ricky / 29090537 / Usaha Pendirian Bisnis Bahan Bangunan Toko "Sinar Cemerlang" di 

Kota Legenda / Dr Hanes Riady. 

 

"Sinar Cemerlang" adalah usaha yang bergerak dalam bidang usaha menjual barang-barang 

bahan bangunan yang menjual dengan harga yang bersaing dan  memperhatikan kualitas 

barang yang akan dijual kepada pelanggan. 

 

Banyaknya pesaing yang sudah ada di dalam pasar, maka “Sinar Cemerlang” harus 

melakukan strategi untuk dapat menarik pelanggan, salah satunya adalah memberikan 

harga yang bersaing dan juga memperhatikan kepuasan pelanggan.  

 

"Sinar Cemerlang" terletak di Jalan Raya Kota Legenda, Mustika Jaya, Bekasi Timur. 

"Sinar Cemerlang" menggunakan modal sendiri 100% sehingga sehingga tidak ada 

pembagian laba dengan siapa pun. 

 

Jumlah modal yang akan digunakan untuk membangun bisnis adalah Rp 700.000.000,-. 

Dana ini akan digunakan untuk membeli peralatan sebesar Rp 19.580.000,- sewa tanah 

selama 10 tahun Rp 120.000.000,- membangun toko Rp 300.000.000,- kendaraan Rp 

160.000.000,- dan cadangan kas Rp 100.420.000,-. 

 

Proyeksi laporan keuangan dilakukan untuk mengukur penilaian kinerja usaha itu. 

Kelayakan usaha dinilai dengan penilaian investasi. Hasil dari penilaian kelayakan 

investasi diketahui perusahaan layak dengan nilai sekarang positif bersih sebesar Rp 

20.230.640,- dengan payback period dalam 4 tahun 9 bulan dan 2 hari dan analisis tingkat 

pengembalian internal adalah 12,66%. 



ABSTRACT 

Ricky / 29090537 / Established of a Business Plan Workshop Building Materials "Sinar 

Cemerlang" in Kota Legenda / Dr. Hanes Riady 

 

"Sinar Cemerlang" is a business engaged in the business of selling stuff that sells building 

materials at competitive rates and pay attention to the quality of goods to be sold to 

customers. 

 

The number of existing competitors in the market, the "Sinar Cemerlang" have a strategy 

to attract customers, one of which is to provide competitive prices and also pay attention to 

customer satisfaction. 

 

"Sinar Cemerlang" is located in Jalan Raya Kota Legenda, Mustika Jaya, East Bekasi. 

"Sinar Cemerlang" uses 100% own capital so so there is no profit sharing with anyone. 

 

The capital amount which will be used to establish business is Rp 259.026.000,-. These 

funds will be used to buy equipment that cost Rp 19.580.000,- rent land for ten years Rp 

120.000.000,- build the store Rp 300.000.000,- vehicle Rp 160.000.000,- and cash reserves 

Rp 100.420.000,-. 

 

Projected financial statements carried out to measure the performance appraisal. Business 

feasibility assessments of investment appraisal. The result of the feasibility assessment of 

investment known to the company worth living with a positive net present value of Rp 

20.230.640,- with payback period in 4 years 9 months and 2 days and the analysis of 

internal rate return is 12,66%. 
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