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RINGKASAN EKSEKUTIF 

 

Fiandy Manuel/23110135/2015/Pendirian Bisnis ‟Toko Kaca Sin Sin” Di Harapan Indah – 

Bekasi/Pembimbing : Dr. Husein Umar, S.E., M.M., MBA. 

Sulitnya mencari pekerjaan saat ini membuat penulis tertarik membuka bisnis baru 

yaitu berupa bisnis kaca. Alasan lain adalah karena orang tua penulis juga sudah lama 

bermain di bidang ini. Rencana pendirian bisnis ini akan dibuka di daerah Harapan Indah, 

tepatnya di Bekasi. Toko kaca yang direncanakan penulis diberi nama Sin Sin yang berasal 

dari bahasa China “Xin” yang berarti baru, kemudian dilafalkan ke Bahasa Indonesia 

sehingga menjadi Sin Sin. Modal awal untuk mendirikan bisnis ini sebesar Rp 

700.000.000,00. 

Di Harapan Indah, Toko Sin Sin memiliki dua pesaing yaitu Toko Graha Buana dan 

Toko Hidup Baru. Toko Graha Buana merupakan pesaing yang lebih lama menjalankan 

bisnis kaca di Harapan Indah, sehingga namanya sudah cukup dikenal masyarakat Harapan 

Indah. 

Produk kaca yang direncanakan untuk dijual oleh Toko Sin Sin antara lain Kaca 

Rayban, Kaca Polos, Kaca Es, Kaca Cermin,dan Rangka Nako. Tetapi jika ada permintaan 

dari pembeli di luar jenis kaca yang dijual oleh Sin Sin, Toko Sin Sin dapat 

memesankannya untuk pembeli dengan adanya minimal order. Minimal order tersebut 

ditentukan sesuai dengan kesepakatan antara pembeli dengan Toko Sin Sin. Selain itu, 

Toko Sin Sin juga menyediakan jasa berupa pengukuran, pemasangan, konsultasi, dan 

pengiriman. 

Toko Sin Sin berencana beroperasi dari Hari Senin hingga Sabtu dengan jam 

operasional dari jam 08.00 hingga 17.00. Untuk tanggal merah Toko Sin Sin meliburkan 

kegiatan operasionalnya. Pemasok utama kaca adalah CV. Berkah, karena pemasok toko 

kaca orang tua penulis juga dari CV. Berkah sehingga adanya saling percaya antara dua 

belah pihak yang sudah berlangsung lama. Upaya Pemasaran yang akan dilakukan Toko 

Sin Sin berupa pemasangan spanduk, pemberian kartu nama dan penawaran langsung 

kepada orang-orang yang dikenal penulis serta yang sedang merenovasi atau membangun 

rumah. 

Jumlah pekerja Toko Sin Sin sebanyak enam orang termasuk dengan pemilik 

sekaligus pengelola toko. Pekerja di Toko Sin Sin terdapat seorang pemotong, penggosok, 

pengirim, dan dua orang bagian pemasangan. 

Sebelum menjalankan bisnis kaca tersebut, penulis melakukan analisis kelayakan 

dengan metode Net Present Value, Internal Rate of Return, Profitability Index, Payback 

Period, dan Break Event Point. Berdasarkan perhitungan pada Bab 8, semua metode 

menyimpulkan bahwa usaha Toko Sin Sin layak untuk dijalankan. 
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                                         EXECUTIVE SUMMARY 

 

Fiandy Manuel/23110135/2015/Business Establishment ‟Sin Sin Glass Shop” In Harapan 

Indah – Bekasi/Advisor : Dr. Husein Umar, S.E., M.M., MBA. 

The difficulty to acquire a job compels the writer to establish a new business as a 

glass panel shop. Another reason is that the writer’s parent has also been an old player on 

this business. The plan is to establish this business in Harapan Indah, specifically in Bekasi. 

This glass panel shop business will be named Sin Sin which derived from Chinese 

language “Xin” meaning “new”, which then derived into Indonesia Language which 

therefore became Sin Sin. The starting capital to establish this business is Rp. 

700.000.000,00. 

In Harapan Indah, Sin Sin have two competitors, which are Graha Buana and Hidup 

Baru. Graha Buana is a rival that has a head start on glass panel business, therefore the 

shop has been well known by the locals in Harapan Indah. 

The glass product that is planned to be sold by Sin Sin are Rayban Glass, Plain 

Glass, Ice Stained Glass, Mirror Glass, and Nako Frame. However, upon request by 

customer for a type of glass outside of what Sin Sin commonly sells, Sin Sin would comply 

to such order and attempt to acquire the said types for the customers with a minimum 

order. The minimum order will be established as per deal struck between the customer and 

Sin Sin. In addition, Sin Sin also provide services such as measurement, installation, 

consultation, and delivery. 

Sin Sin plans to operate on Monday to Saturday with operational hour ranging from 

08.00 to 17.00. On holidays, Sin Sin will cease all operational activity. The main 

distributor of glass will be CV. Berkah for the reason that the main distributor of the 

writer’s parent’s shop is also CV. Berkah as such there has been a long established trust 

between the two parties. Marketing effort which would be undertaken by Sin Sin will 

include banners, name cards, and direct offers to the people that the writer acquaint to and 

to those that are renovation and / or building their house. 

Sin Sin’s total employees will be six people which include the owner as the manager 

of the shop. Sin Sin’s employee will be including glass cutter, polisher, delivery, and two 

employees for installations. 

Before establishing the glass panel shop business, the writer conducts feasibility 

analysis with Net Present Value, Internal Rate of Return, Profitability Index, Payback 

Period, and Break Event Point methods. Based on the calculations on Chapter 8, all 

methods concluded that Sin Sin is indeed feasible. 
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                                                     KATA PENGANTAR 

 

Puji syukur dan terima kasih kepada Tuhan Yang Maha Esa atas berkat dan rahmat-

Nya sehingga penulis dapat menyelesaikan Business Plan dengan ide bisnis berupa 

pendirian Toko Kaca Sin Sin. Business Plan ini merupakan salah satu syarat untuk 

memperoleh gelar S1 Sarjana Ekonomi Kwik Kian Gie School of Business. 

Penulis ingin menyampaikan rasa terima kasih kepada berbagai pihak yang telah 

memberikan bantuan dan dukungan kepada penulis selama penyusunan business plan, 

yaitu: 

1. Bapak Dr. Husein Umar, S.E., M.M., MBA selaku dosen pembimbing yang telah 

mengorbankan waktu dan perhatian untuk memberikan bimbingan dan masukan 

selama penyusunan Business Plan ini. 

2. Seluruh Dosen Kwik Kian Gie School of Business yang telah memberikan ilmu 

kepada penulis selama masa perkuliahan. 

3. Papa, mama dan adik yang selalu memberikan dukungan semangat dan doa baik 

ketika masa perkuliahan maupun proses penyusunan Business Plan. 

4. Teman-teman seperjuangan Marshall, Jonathan, Albert, Rihky, Allan, Desy, dan 

Michael.A yang telah membantu dan memberikan dukungan. 

5. Dan semua teman-teman yang tidak dapat disebutkan satu per satu yang telah 

memberi banyak dukungan. 
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Penulis masih menyadari bahwa Business Plan ini masih banyak kekurangan 

sehingga kritik dan saran sangat diperlukan untuk kedepannya. Semoga Business Plan ini 

dapat bermanfaat bagi semua pembaca terutama mahasiswa/i Kwik Kian Gie School of 

Business. Akhir kata penulis mengucapkan terima kasih. 

   Jakarta, Agustus 2015 

 

Fiandy Manuel 
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