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RINGKASAN EKSEKUTIF 
 

Nama perusahaan yang akan didirikan oleh penulis adalah Tatamae School of Martial 

Arts yang terletak di Apartemen Gading Nias, Kelapa Gading, Jakarta Utara. Nomor telepon 

yang dapat dihubungi untuk melakukan kontak dengan Tatemae School of Martial Arts 

081310281589. 

Tatemae School of Martial Arts adalah sebuah usaha yang bergerak di bidang jasa yaitu 

sekolah bela diri. Bela diri yang diajarkan adalah Shotokan-Shotokai Karate, dan Aikikai Aikido. 

Kurikulum yang diajarkan adalah bela diri tradisional dengan sistem modern, yang menekankan 

pengembangan pribadi individu dan segi praktis-nya. Didukung dengan harga dan lokasi yang 

terjangkau. 

Konsumen yang menjadi target utama oleh Tatemae School of Martial Arts adalah  pria 

maupun wanita dari segala usia yang memiliki terhadap bela diri khususnya Karate dan atau 

Aikido di daerah target pasar Jakarta Pusat (Cempaka Putih), Jakarta Utara(Kelapa Gading) dan 

Jakarta Timur(Pulo Gadung) dan daerah lain disekitarannya.  

Alasan penetapan lokasi di daerah Jakarta Utara, Kelapa Gading adalah dikarenakan 

lokasi ini merupakan pusat dari pada aktifitas masyarakat. Lokasi ini sangat strategis, karena 

dikelilingi dengan berbagai macam ruko, apartemen, restoran, mal, perumahan dan lainnya serta 

perbatasan antara Jakarta Pusat dan Jakara Timur. Tidak hanya itu, daerah ini juga mudah untuk 

dikunjungi karena didukung oleh tersedianya kendaraan umum yang melalui jalan ini.  

Selain itu, ada kecenderungan bahwa minat masyarakat di daerah ini terhadap bela diri 

terus meningkat, dan didukung dengan daya beli yang relatif kuat.. Hal ini tentu menjadi peluang 



yang menarik dan cukup menjanjikan bagi Tatemae School of Martial Arts  untuk menjalankan 

aktivitasnya. 

Proyeksi penjualan pada tahun 2016 yaitu tahun pertama beroperasinya Tatemae School 

of Martial Arts sebesar Rp186,230,000 dengan laba kotor sebesar Rp    Rp22,508,247. Pajak 

yang harus dibayarkan pada tahun ini adalah sebesar 1% dari penjualan. Sehingga dapat 

diperkirakan bahwa laba bersih (EAT) yang dihasilkan oleh Tatemae School of Martial Arts  

pada tahun 2016 adalah sebesar  Rp22,283,165 

Dana sebesar Rp 200,000,000 akan dialokasikan Tatemae School of Martial Arts untuk 

kas dan senilai Rp 32,365,000; pembelian inventory yang terdiri dari keiko-gi, obi dan boken 

sebesar Rp 132,500,000, perlengkapan sebesar Rp 455,000 ; pembelian peralatan sebesar Rp 

18,240,000; kendaraan motor sebesar Rp 14,500,000.00; sewa tempat senilai Rp 1,000,000,000. 

 



KATA PENGANTAR 
 

Akhirnya setelah melalui beberapa bulan proses pengerjaan, tugas akhir ini bisa selesai 

juga. Tentunya, saya selaku penulis tidak akan mampu untuk menyelesaikan ini seorang diri saja. 

Perencanaan bisnis ini, saya tulis karena terpaksa ini merupakan syarat kelulusan dari Kwik Kian 

Gie School of Business. 

Puji syukur kepada Tuhan Yang Maha Esa yang telah membimbing dan meneguhkan niat 

penulis selama proses pengerjaan Perencanaan Bisnis ini. 

Sebelum terlalu banyak omong kosong yang terucap, terlebih dahulu mengingat proses 

penyusunan rencana bisnis ini tidak lepas dari bantuan berbagai pihak yang telah memberikan 

dukungan dalam berbagai bentuk. Entah itu dalam bentuk doa, memberikan semangat kepada 

penulis, memberikan stok video untuk hiburan penulis, dan bahkan ujian kesabaran kepada 

penulis. Pada kesempatan ini, penulis ingin menyampaikan ucapan terima kasih kepada: 

1. Bapak Dr. Tony Sitinjak M.M sebagai dosen pembimbing penulis yang telah   

membimbing dan menyediakan waktunya sehingga penulis dapat menyelesaikan   

perencanaan bisnis ini. Penulis menyampaikan terima kasih atas kesabaran beliau   

selama proses penulisan yang terus membimbing penulis agar berada di jalan yang 

benar. 

2. Rendy Siswanto, atas kutipannya yang begitu menggugah  iman – “Malas harus   

dilawan...”, yang walaupun pada kenyataannya dia sendiri banyak bermalas-malasan dan 

ga jelas juga. Terutama ketika bagian "Pakai cinta~" :v 



3. Orang tua penulis, yang mendukung penulis sepanjang waktu hingga akhirnya penulis 

dapat menyelesaikan jenjang perguruan tinggi. Semoga... Amin. 

4. Mentor penulis, Faisal Sensei dan Adit Sensei yang memberikan banyak masukan dan 

informasi tentang tentang bisnis sekolah bela diri. 

5. Teman-teman 1 angkatan yang menyebut diri mereka MAHONI dan mereka yang 

berkaitan, yang membantu saya dalam memberikan masukan hingga akhirnya   

rencana bisnis ini bisa menjadi sebagus sekarang. Jika dirasa yang sekarang masih kurang 

bagus, maka percayalah bahwa versi terbaru ini jauh lebih bagus dibanding rencana awal-

nya. 

6. Teman-teman dari UKM Wushu angkatan 2010, yang kelulusannya telah memotivasi 

penulis untuk secepatnya meloloskan diri lulus dari Kwik Kian Gie School of  Business. 

7. Teman-teman dari UKM Aikido, yang telah menjadi teman yang baik bagi penulis. Dan 

memberikan dorongan agar penulis lulus tepat waktu dan tidak lulus berbarengan dengan 

angkatan 2013.  

Akhir kata, penulis menyadari bahwa rencana bisnis ini masih amat jauh dari kata 

sempurna. Hal itu tak lain dikarenakan oleh minim-nya pengalaman penulis, dan juga disertai 

oleh minim-nya data-data mengenai industri olahraga di Indonesia. Akhir kata, semoga apa yang 

ditulis dapat memberikan  manfaat bagi para pembaca. 

Jakarta, Juli 2015 

Penulis, 

 

Glenn Jefferson 
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