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ABSTRAK 

 

 

Seperti yang kita ketahui, bisnis dalam bidang pernikahan bukanlah yang langka 

lagi.Adanya didirikan pembuatan gaun pengantin, penyewaan gaun pengantin, dan lain-lain. 

Bisnisini dapat dikatakan tidak akan mati, dikarenakan dimanapun dan kapan pun setiap orang 

akan menikah.  

 

Banyak nya usaha penyewaan gaun pengantin ini membuat besarnya persaingan di 

dalam usaha ini. Hal tersebut membuat perusahaan berlomba-lomba untuk memberikan 

pelayanan yang terbaik untuk setiap konsumennya. Berbagai hal dilakukan, sebut saja 

promosi yang diberikan, keragaman gaun pengantin, bonus-bonus yang diberikan,  serta 

kulitas dari jasa yang disediakan tersebut. 

 

Kebutuhan masyarakat akan pernikahan saat ini, membuat Glamour Bridal menjadi 

sebuah ide bisnis yang cemerlang. Glamour Bridal merupakan usaha bridal yang 

menyediakan paket-paket pernikahan dengan menyewakan gaun dan jas pengantin serta 

menyediakan jasa untuk make-up, hair-do, dan photo pre wedding. Glamour Bridal 



menyediakan paket-paket pernikahan yang beragam sehingga calon pengantin dapat 

menyesuaikan dengan budget dan kebutuhan mereka.  

 

Investasi awal yang diperlukan untuk mendirikan Glamour Bridal adalah sebesar Rp 

800.000.00 dan berdasarkan perhitungan payback period atau periode pengembalian 

investasinya adalah selama 2 tahun 5 bulan 23 hari. Tingkat pengembalian suku bunga pun 

cukup baik, yaitu 42,5% yang lebih tinggi dari 11,40% bila dibandingkan dengan tingkat suku 

bunga kredit yang ditentukan oleh rata-rata dari tiga bank swasta, sehingga bisnis ini 

merupakan bisnis yang layak untuk dijalankan.  
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ABSTRACT 

 

As we know, business in the field of marriage is in fact not rare anymore. The 

existence of established manufacturing wedding dress, wedding dress rental, etc. This 

business can be said to not be dead, because wherever and whenever any person getting 

married. 

 

Many of her wedding dress rental business is making the amount of competition in this 

business. This makes the companies vying to provide the best service for every customer it. 

Various things done, call it a promotion given, the diversity of wedding dresses, the bonuses 

are given, as well as on the quality of their services are provided. 

 

Community needs for the wedding at this time, makes Glamour Bridal be a brilliant 

business idea. Glamour Bridal is a bridal business that offers wedding packages to brides 

renting dresses and suits as well as providing services for make-up, hair-do, and a pre-



wedding photo. Glamour Bridal offers wedding packages that vary so brides can adjust the 

budget and their needs.  

The initial investment required to set up a Bridal Glamour is Rp800.000.00 and is 

based on the calculation of the payback period or return on investment period is for 2 years 5 

months 23 days. The return rate was quite good, which is 42.5% higher than11.40% when 

compared with the level of interest rates is determined by the average of the three private 

banks, so that the business is available business to run. 
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