
 98 

BAB IX 

REKOMENDASI 

 

Ide bisnis yang direncanakan oleh penulis adalah perusahaan T-zone 

Reflexology, yang bergerak dalam bidang usaha Pjat Reflexology. Posisi 

penempatan kantor T-zone Reflexology adalah di Rukan Kelapa Hybrida Raya, 

tepatnya di daerah Kelapa Hybrida Raya Blok RB1 no.11, Jakarta Utara. Alasan 

dipilihnya lokasi ini di daerah Rukan Kelapa Hybrida Raya karena daerah ini 

merupakan lokasi yang strategis yaitu dekat dengan daerah perkantoran, pusat 

perbelanjaan yang tentunya ramai dan tingkat pengunjungnya yang tinggi, terutama 

pada akhir pekan.  

Modal yang dibutuhkan oleh T-zone Reflexology adalah sebesar 

Rp.763.870.000,00 (tujuh ratus enam puluh tiga juta delapan ratus tujuh puluh ribu 

rupiah). Berdasarkan perhitungan dengan menggunakan metode payback period 

(PP), perusahaan akan balik modal setelah 1 tahun 4 bulan 7 hari, dan setelah itu 

perusahaan sudah akan mendapatkan keuntungan. 

Berdasarkan perhitungan analisis matriks profil kompetitif (CPM), T-zone 

Reflexology dinilai memiliki nilai keunggulan lebih dibanding pesaing lainnya, 

yaitu Clique Reflexology dan Ken Hermawan Reflexology. T-zone Reflexology 

memiliki keunggulan dalam masalah kualitas, harga dan promosi produk. Dengan 

menggunakan keunggulan strengths yang dimiliki dan memanfaatkan opportunities 

yang ada, maka T-zone Reflexology dapat bertahan dan terus berkembang dalam 

bidang usahanya. 

Berdasarkan perhitungan Net Present Value (NPV), T-zone Reflexology  

memiliki NPV yang lebih besar daripada 0, yaitu sebesar Rp. 349.924.501  (tiga 
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ratus empat puluh sembilan juta sembilan ratus dua puluh empat ribu lima ratus 

satu rupiah). T-zone Reflexology  juga memiliki Profitability Index (PI) yang lebih 

besar daripada 1 yaitu sebesar 1,46. Internal Rate of Return (IRR) T-zone 

Reflexology  juga menunjukkan hasil yang positif, yaitu sebesar 33,06%. 

Berdasarkan analisis yang telah dilakukan, maka ide bisnis T-zone 

Reflexology  yang direncanakan oleh penulis layak untuk dilaksanakan. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


