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Abstrak
Fresco Barbershop merupakan sebuah usaha yang bergerak di bidang jasa gunting rambut yang ditujukan untuk laki-laki. Fresco Barbershop menawarkan jasa gunting rambut dengan model yang bervariasi dan update. Fresco Barbershop terletak di Jl. Alternatif Cibubur No.30, Cibubur, Jakarta Timur.
Fresco Barbershop memiliki visi menjadi barbershop dengan pelayanan yang memuaskan konsumen dan terkenal di kalangan pria sebagai barbershop yang berkualitas. Fresco Barbershop juga memiliki misi yaitu memberikan pelayanan yang maksimal, model potongan rambut yang update, dan terjangkau, serta selalu berinovasi untuk dapat memenuhi kebutuhan konsumen. 
Fresco Barbershop is a business engaged in hairdressing services aimed at men. Fresco Barbershop offers hairdressing scissors services with varied models and updates. Fresco Barbershop is located on Jl. Alternatif Cibubur No.30, Cibubur, East Jakarta.
Fresco Barbershop has a vision to be a barbershop with a service that satisfies consumers and is well known among men as a quality barbershop. Fresco Barbershop also has a mission that is to provide maximum service, updated haircut models, and affordable, and always innovating to be able to meet the needs of consumers.
I. Pendahuluan
Pada zaman ini bukan hanya perempuan saja yang memerhatikan penampilan, tetapi dari kalangan pria juga memerhatikan penampilan mereka untuk terlihat lebih rapih untuk menunjang aktivitas-aktivitas mereka sehari-hari. Kegiatan orang kantoran yang selalu disibukkan dengan pekerjaan mereka serta juga mereka memerlukan penampilan yang baik untuk terlihat professional, serta kalangan anak-anak muda jaman sekarang ini yang ingin terlihat keren dan menonjol dari yang lainnya dengan budget yang masuk di kantong mereka. Melihat peluang bisnis yang menjanjikan karena kebutuhan pria pada saat ini yang sangat memerhatikan penampilan mereka dan adanya peluang di Cibubur yang akan dijadikan tempat usaha berdiri masih memiliki pesaing barbershop yang sedikit, sehingga lokasi tempat usaha juga merupakan hal yang penting untuk menunjang kemajuan bisnis kedepannya. Penulis memilih untuk membuka usaha jasa potong rambut.
Visi dari Fresco Barbershop yaitu “Menjadi barbershop dengan pelayanan yang memuaskan konsumen dan terkenal di kalangan pria sebagai barbershop dengan kualitas yang selalu dijaga dengan baik”.
Misi dari Fresco Barbershop adalah sebagai berikut:
a. Memberikan pelayanan yang semaksimal mungkin.
b. Mengikuti trend model potongan rambut yang sedang diminati konsumen.
c. Memiliki harga yang terjangkau bagi semua kalangan.
d. Selalu berinovasi dalam memberikan promo-promo yang menarik maupun strategi bisnis yang baik bagi kelangsungan usaha.

Peluang usaha untuk barbershop di daerah Cibubur akan terus meningkat dengan adanya pertumbuhan kehidupan masyarakat Cibubur dan kenaikan tingkat konsumtif masyarakatnya yang tercermin dari pembangunan dari developer-developer perumahan maupun gedung apartemen yang sedang berjalan pada tahun ini, seperti dari pembangunan dari CBD (Central Business District) Ciputra Cibubur dan TSM (Trans Studio Mall) Cibubur yang memiliki 3 tower apartemen yang akan selesai pada akhir tahun 2019 ini.
Fresco Barbershop memerlukan modal awal yang cukup besar untuk digunakan pada awal mendirikan usaha hingga usaha berjalan, modal awal yang dibutuhkan adalah sebesar Rp.240.560.500.
II. Rencana Produk/ Jasa, Kebutuhan Operasional, dan Manajemen

Rencana Alur Produk
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Rencana Alur Pembelian
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Peralatan merupakan hal pokok yang harus dimiliki oleh suatu perusahaan untuk menunjang aktivitasnya. Peralatan sendiri adalah segala macam benda yang digunakan untuk mendukung suatu usaha dan memiliki nilai ekonomis lebih dari satu tahun. Dalam mendirikan perusahaan, peralatan digunakan untuk kegiatan operasional dan memudahkan perusahaan dalam menjalankan usaha, maka dari itu Fresco Barbershop juga memerlukan peralatan operasional penting yang dibutuhkan. Berikut daftar peralatan operasional dan peralatan kantor dari Fresco Barbershop:
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III. Strategi Bisnis

Target dan Ukuran Pasar
Target sasaran dari usaha Fresco Barbershop yaitu khusus masyarakat berjenis kelamin laki-laki, dengan rentang usia antara 5 tahun sampai 60 tahun. Usaha ini juga mencakup semua kelas sosial dari menengah hingga atas, tanpa membedakan ras, suku, budaya, pendidikan serta agama yang berdomisili di wilayah Indonesia khususnya sekitar daerah Cibubur.

Strategi Pemasaran
Strategi pemasaran yang dilakukan Fresco Barbershop adalah melalui media sosial seperti Instagram, dan media cetak seperti majalah Info Cibubur yang setiap bulannya dibagikan dengan tujuan menginformasikan promosi yang sedang berlangsung di gerai barbershop serta memperkenalkan brand. Evaluasi akan dilakukan terhadap strategi pemasaran secara berkala, agar dapat mengetahui dampak positif yang diberikan kepada perusahaan dan konsumen.

Organisasi
Fresco Barbershop memiliki struktur organisasi sederhana dengan jabatan tertingginya adalah Manajer (owner) dan langsung membawahi Barber/ Hair Stylist dan Kasir, dengan total tenaga kerja untuk menjalankan kegiatan operasional jasa gunting rambut ini sebanyak 5 orang.

Keuangan
Analisis kelayakan usaha yang telah dilakukan oleh Fresco Barbershop, telah memperoleh hasil sebagai berikut. Pada analisis Break Even Point (BEP), hasil analisis menunjukkan hasil penjualan setiap tahunnya lebih tinggi dibandingkan dengan biaya yang dikeluarkan. Untuk Net Present Value yang dihasilkan ialah Rp 302.625.191 yang bersifat positif. Profitability Index usaha dengan nilai 1,258 yang diatas dari nilai 1, Payback Period usaha selama 1 tahun 4 bulan dan 28 hari yang masih dibawah batas 5 tahun serta Internal Rate of Return usaha 13,82% yang lebih besar dari 8,39%. Kesimpulan dari beberapa metode analisis tersebut menyatakan bahwa usaha Fresco Barbershop layak untuk dijalankan.

Pengendalian Risiko
1. Kualitas sumber daya manusia.
Mengadakan pelatihan tenaga kerja yang dikira kurang menguasai bidangnya, monitoring kinerja pegawai briefing sebelum jam buka barbershop dapat di evaluasi bersama dengan pegawai, agar dapat memotivasi pegawai dalam mengembangkan lagi kemampuan mereka dalam bekerja dengan lebih baik.
2. Potensi masuknya pesaing baru.
Mengawasi kompetitor di sekitar barbershop dengan memerhatikan strategi yang digunakan oleh pesaing lain yang ada di daerah sekitar barbershop berdiri. Baik langkah yang digunakan pesaing dalam melakukan kegiatan operasionalnya seperti pelayanan yang diberikan, paket gunting rambut yang dimiliki pesaing serta promo-promo yang sedang mereka promosikan.
3. Trend pasar yang cepat berganti.
Melakukan pemasaran yang lebih menarik, aktif dalam komunitas barbershop agar lebih banyak mendapatkan pengetahuan mengenai teknik gunting rambut yang efektif melalui kompetisi gunting rambut dan adanya seminar untuk berbagi pengalaman dalam bisnis barbershop, meminta saran dari konsumen agar memahami permintaan pasar dengan lebih baik dan dapat meningkatkan kualitas dari segi hasil gunting rambut maupun pelayanan yang diberikan.
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Tabel
Tabel Rencana Kebutuhan Tenaga Kerja
	Jabatan
	Jumlah

	Manajer
	1

	Barber/ Hair Stylist
	3

	Kasir
	1


	Sumber : Fresco Barbershop, 2019
Tabel Kesimpulan Kelayakan Investasi Fresco Barbershop
	Metode Analisis
	Batas Kelayakan
	Hasil Analisa
	Kesimpulan

	Break Even Point
	Penjualan > Nilai BEP
	Penjualan > Nilai BEP
	Layak

	Net Present Value
	NPV > 0
	Rp 302.625.191
	Layak

	Profitability Index
	PI > 1
	1,258
	Layak

	Payback Period
	< 5 Tahun
	1 Tahun 4 Bulan 28 Hari
	Layak

	Internal Rate of Return
	8,39%
	13,82%
	Layak


Sumber : Fresco Barbershop, 2019

Gambar
Logo Usaha Fresco Barbershop
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Sumber : Fresco Barbershop, 2019

Promosi Majalah Fresco Barbershop
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No Nama Peralatan Jumizh | Harga/ Unit Total
T_[Mesin Culur Rambut Iahi Super Taper 3 Rps00,000| _Rp2.400,000
2 |Mesin Trimmer KemeiV_Detailer 3 Rp301,000] __ Rp003,000
3_|Hairdiyer G&G 3 Rp300.000] __ Rp000,000
4_|Gunting Potong 6.5 inch 5 Rpl85,000] __ Rp025,000
5_|Meja dan Kursi K 1 Rp2,300,000] _Rp2.300.000|
6_|Gunting Sasak 6.5 inch 5 Rp68.000] __ Rp340,000
7_|Set Sisir Rambut Creative Art Premium 5 Rp15,000 Rp75.000]
8_|Razor Isi Ulang Siet 3 Rp22,000 Rp66,000
9_[Kursi Pangkas dan Cermin 3 Rp3,380,000]_Rp10,140,000)
10 [Sofa dan Meja Pengunjung 1 Rp5,000,000]_Rp5,000,000)
11 [AC Panasonic 1 PK 2 Rp6,325.000]_Rp12,650,000)
12 [Kursi Cuci Rambut 2 Rp1.200,000] _Rp2,400.000)
13 |Lemari Stock. 4 Rpd00,000| _Rp1,600,000]
14 [TV LG 32 inch 1 Rp2,130,000] _Rp2,130,000)
15 [Kamera CCTV 4 chanel T Rp1.215,000]__Rp1.215,000)
16 [Tempat Sampah 5 Rp17,000 Rps5,000
17 [Router Wifi dan Modem i Rp357.000] __ Rp357.000
18 [Printer Biuetooth EPPOS EPSS02AT 1 Rp525,000] __ Rp525,000
19 [Samsung Galaxy A10 Smartphone 1 Rp1,680.000] _Rpl.680.000)

Total

Rp45,691,000)





