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@ =Salah satu komoditas dan menjadi andalan ekspor dari subsektor manufaktur
c &
dndonesia adalah alas kaki. Alas kaki atau kasut adalah produk seperti sepatu dan
a 2.
%a dal dan dipakai untuk melindungi telapak kaki. Alas kaki melindungi kaki agar
Q =
“tida g. cedera dari kondisi lingkungan seperti permukaan tanah dan berbatu — batu,
3

berair, udara panas, maupun dingin. Alas kaki membuat kaki tetap bersih, melindungi

=2
Q

darigedera sewaktu bekerja, dan sebagai gaya busana.
=
X
%;Komoditas alas kaki kini dapat dikatakan tidak lagi menjadi menjadi barang
2

kebutuhan inferior melainkan komoditas ini dapat menjadi barang kebutuhan superior.

Seperti halnya busana, alas kaki kini telah memiliki beragam model fashion dan

=

ber¥dar di pasar. Tidak hanya model fashion alas kaki wanita saja dan kini memiliki
;.

bancryak model, melainkan alas kaki untuk pria kini dan berkembang menjadi banyak
cy

moggl seperti model sepatu boots, pantofel, sneakers, loafers dan derby. Hal inilah dan
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mepjadi ide dasar bisnis toko retail Michael Shoes untuk memperoleh peluang bisnis di

Kota. Depok.

A0ju

BKeunggulan bersaing dari Michael Shoes antara lain adalah lini produk dan luas

ne

dariberbagai merek bauran produk dan terdiri dari berbagai lini produk. Bauran
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produk dapat disebut dan sebagai gabungan macam produk dan terdiri dari

sek@pulan semua lini produk dan item dan ditawarkan oleh penjual kepada pembeli
T

Ban¥ak produk dari berbagai merek ditawarkan oleh Michael Shoes diantaranya dari
(o)

mergk lokal seperti ardiles, proatt, new three-second. Selain merek lokal dan sudah
3

Ir =
eksig-dan terkenal, Michael Shoes dan menjual produk home industri untuk memenuhi
©

163kebéuhan pasar produk home industri cenderung sepatu formal dan sepatu safety.
o

= &

&Kemudian dari brand import seperti fashion, new and best, dan yiberlie dan tersedia di

tokd:Michael Shoes ini

pun
s

alam mendirikan sebuah bisnis, sebuah visi diperlukan sebagai pedoman untuk

u@ siusig
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LCfne@mjuk arah dalam menjalankannya. Visi adalah rangkaian kata yang menceritakan

keirfigan , yang merupakan sebuah keingina, harapan, dan inti dari suatu organisasi
A
Q

perusahaan yang harus diwujudkan di masa depan.

Visizdan misi Michael Shoes adalah:

(319 Teny im

“menjadi yang terdepan dalam Memberikan semua orang produk alas kaki yang baik

dartberkualitas dengan harga terjangkau pada 2036
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Gambar 1.1
Milestone

dengan rincian penjelasan berikut:

@ Hak cipta milik ut Bisnis dan Info§matika Kwik Kian Gie) Institut Bisnis dan Informatika Kwik Kian Gie
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1. Dilarang mengutip sebagian atau seluruh karya tulis ini tanpa mencantumkan dan menyebutkan sumber:
@ a. Pengutipan hanya untuk kepentingan pendidikan, penelitian, penulisan karya ilmiah, penyusunan laporan,
KWIK KIAN GI penulisan kritik dan tinjauan suatu masalah.
SCHOOL OF E:Em.m b b. Pengutipan tidak merugikan kepentingan yang wajar IBIKKG.

2. Dilarang mengumumkan dan memperbanyak sebagian atau seluruh karya tulis ini dalam bentuk apapun
tanpa izin IBIKKG.
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Hak Cipta Dilindungi Undang-Undang
1l Dilaranglmengutip sebagian atau seluruh karya tulis inj tanpa mencantumkan dan menyebutkan sumber:
@ a. Pengutipan hanya untuk kepentingan pendidikan, penelitian, penulisan karya ilmiah, penyusunan laporan,
KWIK KIAN GIE penulisan kritik dan tinjauan suatu masalah.
SCHOOL OF BUSINESS b. Pengutipan tidak merugikan kepentingan yang wajar IBIKKG.

2. Dilarang mengumumkan dan memperbanyak sebagian atau seluruh karya tulis ini dalam bentuk apapun
tanpa izin IBIKKG.
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a) Misi perusahaan

B/gsi perlukan guna mencapai visi yang telah ditetapkan di dalam organisasi
2

perusahaan. Misi adalah langkah-langkah atau tahapan-tahapan yang harus dilalui
Q

ntlg( mencapai sebuah visi dari suatu organisasi perusahaan.

ikut misi dari Michael Shoes

asu) oF1 1814

engatasi permasalahan konsumen mengenai produk yang memiliki harga
g p yang g

a1

“yang tinggi

fyepun-buepun,ifunpuniqg exdiy yep

enyerap tenaga kerja bagi masyrakat sekitar

=Mengurangi dampak dari sampah indistri alas kaki

b w
(a9 UEIé}]!M){ egew.lo;%uep s

enjadi pemimpin pasar baik domestik dan mancanegara
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“A. Tujuan perusahaan

uep

1. =Menyediakan produk alas kaki yang terbaik dan berkualitas bagi konsumen

oju

— (jangka panjang).
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2.  Menyerap tenaga kerja dan mengurangi angka pengangguran di daerah sekitar

((jangka pendek).
- T
o %
= 3. SMengurangi dampak kerusakan lingkungan akibat produk yang terus tercipta
@ Y
3 T gt mpa adanya perhitungan yang matang (janka panjang).
3 = =
=2 m
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ng}aEbaran Usaha
Q 5 =
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23 g
§ = U%,\Iama Michael Shoes sendiri diambil dari nama saya sendiri sebagai pemilik
® & o
“usaka ini, kata Michael memiliki arti pemberian Tuhan, dan kata Shoes sendiri
S o
2 o
smemiliki arti sepatu dan dimana para masyarakat dapat dengan mudah mengetahui dan
mengenali bahwasanya produk alas kakilah dan dipasarkan oleh toko Michael Shoes

5'
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“Michael Shoes adalah toko retail Business to Customer (B2C) dan merupakan

ue

tran%ksi antar pelaku bisnis dengan pelanggan langsung. Toko ini menjual produk jadi
diantaranya adalah sepatu, sendal dan kaus kaki, dan dompet sebagai pelengkap.

Karena banyak konsumen dan awalnya berniat membeli alas kaki menjadi tertarik

n
-

der§’an kaus kaki maupun dompet dan dijual sehingga seringkali para pembeli bukan
-

haniya membeli alas kaki tetapi dan membeli kaus kaki serta dompet dan diperjualkan.
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C. Besarnya Peluang Bisnis

Juj u

Segmentasi pasar Michael Shoes dapat didefinisikan bahwa segmentasi pasar

wii10

meflipakan strategi membagi berbagai kelompok pembeli dan mempunyai perbedaan
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®

berdasarkan kebutuhan dasar, karakteristik dan perilaku dan berbeda-beda dalam satu

pas@\/lenurut Limakrisna & Purba (2017: 40).

u
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“Michael Shoes memiliki target pasar dan khusus, jawabnya adalah tidak, karena

el

aéj buedeyq ‘|
&

haél Shoes menyediakan dan menjual semua kebutuhan alas kaki baik untuk laki-

111

,pérempuan, orang tua, bahkan sampai generasi muda semua disediakan oleh

as diunbu
d 91@3 He
b

e

gMichaEI Shoes.

ota Depok menjadi lokasi dimana Michael Shoes berdiri dikarenakan jumlah

1 7%“1”5“')

duk dan padat dengan jumlah penduduk Depok ditahun 2020 sebanyak

.186 jiwa (sumber jumlah penduduk Depok 2020 BPS) dan menjadi kota satelit

ﬁpgpuquuepun 1bunpu
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Jakaita, kota satelit sendiri merupakan kota dan terletak di pinggir atau berdekatan

ne

den@n kota besar dan secara ekonomi, sosial, administrasi dan politis tergantung pada

kotéesar itu (menurut Gede Budi: 2018).
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D. KeButuhan dana

= Kebutuhan dana dan mungkin dikeluarkan oleh pemilik dalam mengawali bisnis
7]

et
ini Eﬁalah sebesar.
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Hak Cipta Dilindungi Undang-Undang mw
\ 1. Dilarang mengutip sebagian atau seluruh karya tulis ini tanpa mencantumkan dan menyebutkan sumber:
@ a. Pengutipan hanya untuk kepentingan pendidikan, penelitian, penulisan karya ilmiah, penyusunan laporan,
KWIK KIAN GIE penulisan kritik dan tinjauan suatu masalah.
SCHOOL OF BUSINESS b. Pengutipan tidak merugikan kepentingan yang wajar IBIKKG.

2. Dilarang mengumumkan dan memperbanyak sebagian atau seluruh karya tulis ini dalam bentuk apapun
tanpa izin IBIKKG.
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Hak Cipta Dilindungi Undang-Undang
1. Dilarang mengutip sebagian atau seluruh karya tulis ini tanpa mencantumkan dan menyebutkan sumber:
% a. Pengutipan hanya untuk kepentingan pendidikan, penelitian, penulisan karya ilmiah, penyusunan laporan,
KWIK KIAN GI penulisan kritik dan tinjauan suatu masalah.
SCHOOL OF S:zmmmw b b. Pengutipan tidak merugikan kepentingan yang wajar IBIKKG.

2. Dilarang mengumumkan dan memperbanyak sebagian atau seluruh karya tulis ini dalam bentuk apapun
tanpa izin IBIKKG.
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