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ABSTRAK 

Kalvin Indarto/ 72190046/ 2023/ Pengenbangan Bisnis Showroom KAE MOTOR/ 

Pembimbing: Dr. Ir. Hisar Sirait, M.A. 

KAE MOTOR adalah mendirikan usaha perdagangan didalam bidang Showroom jual dan beli 

motor dengan nama perusahaan KAE MOTOR. Perusahaan direncanakan akan memasarkan dan 

menjual motor bekas. dimana akan dilakukannya penjualan maupun pembelian motor bekas di 

dalam usaha ini.  

Usaha KAE MOTOR memiliki visi yaitu “Menjadi Showroom motor bekas yang memberikan 

pelayanan terbaik dan terpercayaan bagi konsumen” serta rangkaian misi yang bantu 

merealisasikan pencapaian visi. 

Dalam menjalankan usaha KAE MOTOR saat ini dioperasikan oleh tiga orang, diantaranya 

adalah manajer, staff marketing/sales dan staff mechanic. Maka akan merencanakan kedepannya 

penambahan staff. 

Kebutuhan investasi awal KAE MOTOR adalah Rp. 109.150.000 untuk memulai usaha tersebut 

agar dapat mempersiapkan berbagai peralatan, perlengkapan, dan pemegangan uang kas untuk 

membeli kebutuhan motor bekas dan lainnya. Menurut hasil payback period usaha ini mampu 

mengembalikan modal dalam jangka waktu 1 tahun 6 bulan 3 hari. Menurut hasil dari net 

present value, usaha ini memiliki nilai positif yaitu Rp. 238.705.575. Menurut hasil profitability 

index, usaha ini memiliki nilai yang menguntungkan yaitu 3,06. Menurut hasil break even point, 

maka penjualan tahunan mampu melebihi dari total biaya yaitu biaya tetap dan biaya variabel. 

Dari perhitungan kelayakan usaha KAE MOTOR layak untuk dijalankan 

 

Kata kunci: KAE MOTOR, Pengembangan Bisnis, Otomotif, Motor bekas, Jual beli motor, 

motor matik. 
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ABSTRACT 

Kalvin Indarto/ 72190046/ 2023/ KAE MOTOR Showroom Business Development/ Advisor: Dr. 

Ir. Hisar Sirait, M.A. 

KAE MOTOR is to establish a trading business in the field of Showroom selling and buying 

motorbikes with the company name KAE MOTOR. The company plans to market and sell used 

motorbikes. where sales and purchases of used motorbikes will be carried out in this business. 

KAE MOTOR's business has a vision, namely "To become a used motorbike showroom that 

provides the best and most trusted service for consumers" as well as a series of missions that 

help realize the achievement of the vision. 

In running the business, KAE MOTOR is currently operated by three people, including 

managers, marketing/sales staff and mechanic staff. Then will plan to add staff in the future. 

KAE MOTOR's initial investment requirement is Rp. 109,150,000 to start the business in order 

to be able to prepare various tools, equipment, and manage cash to buy used motorbikes and 

other needs. According to the results of the payback period, this business is able to return capital 

within 1 year 6 month 3 days. According to the results of the net present value, this business has 

a positive value of Rp. 238.705.575. According to the profitability index results, this business 

has a profitable value of 3,06. 

. According to the results of the break even point, the annual sales are able to exceed the total 

costs, namely fixed costs and variable costs. From the calculation of business feasibility KAE 

MOTOR is feasible to run 

 

Keywords: KAE MOTOR, Business Development, Automotive, Used motorbikes, Buying and 

selling motorbikes, automatic motorbikes. 
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